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10-минутное чтение 

Книга «Как завоевать друзей и оказывать влияние на людей» в формате 10-минутного чтения: 

обзоры лучших книг, только самое важное и полезное. Первая книга Дейла Карнеги «Публичные 

выступления и влияние на людей в бизнесе» была написана как вспомогательное пособие 

к курсам общения для бизнесменов, которые пользовались огромным успехом. Сегодня курсы 

Карнеги проводятся по всему миру, а в число других его книг входят работы: «Как перестать 

беспокоиться и начать жить» и «Неизвестный Линкольн». ЦИТАТА: «Вместо того чтобы осуждать 

людей, постараемся понять их. Постараемся постичь, почему они поступают именно так, 

а не иначе. Это бесконечно более выгодно и интересно. Это порождает взаимное понимание, 

терпимость и великодушие. «Все понять – все простить». 
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Будь чудом. 50 уроков, которые помогут тебе сделать невозможное 

 

Вторая книга Регины Бретт – это целая сокровищница вдохновляющих историй. Их герои – 

обычные люди, достойные восхищения. Каждый рассказ несет свой урок. А вместе они составляют 

своего рода учебник, дающий стимул творить добро и видеть чудо перемен повсюду. 

 

 

 

Освобождаем сознание: начинаем понимать, что происходит 

 

Если вы сделаете решительный шаг из общего строя, то окажетесь за пределами матрицы. 

Вы начнете делать многое совсем не так, как все остальные, и у вас появится то, чего нет у других. 

Сначала то, что будете делать вы, удивит вас. Затем вы начнете удивлять, обескураживать и даже 

раздражать окружающих. А потом окружающие, глядя на то, что происходит с вами, будут брать 

с вас пример. 

 

 

 

Сила позитивного мышления 

 

Норман Винсент Пил был выдающимся оратором, а дело всей его жизни продолжает вести Центр 

Пила в Нью – Йорке. В своей книге он говорит о том, что вы можете добиться в жизни всего, 

что захотите, если у вас есть вера. 

 

 



 

Семь навыков высокоэффективных людей 

 

Стивен Кови является почетным доктором нескольких университетов и вошел в список 25 самых 

влиятельных людей Америки по версии журнала Time. 

 

Подлинная эффективность основывается на ясности (относительно своих принципов, ценностей 

и идей). Изменение становится реальным, только если оно приобретает характер привычки. 

 

 

 

 

Конец ознакомительного фрагмента. 

 

 

Текст предоставлен ООО «ЛитРес». 

 

Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию (https://www.litres.ru/tom-batler-

boudon/kak-zavoevat-druzey-i-okazyvat-vliyanie-na-ludey-deyl-ka/?lfrom=204420127) на ЛитРес. 

 

Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета 

мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal, 

WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам 

способом. 

 

 


